
ФИНАНСОВА ЧАСТ 
НА БИЗНЕС МОДЕЛА

Тема 2 – част 3

Може ли този бизнес модел да работи 
финансово?





Финансовата логика
Тема 2 – част 3

Затова започваме от приходите, 
а не от разходите.





Тема 2 – част 3

Структура на приходите

✓ ЗА КАКВО е готов да плати 
клиентът?
‒ Храна
‒ Доставка
‒ Персонализирано меню
‒ Допълнителна услуга 

(Консултация с диетолог)

✓ КАК е готов да плаща? 
‒ Еднократно (При всяка поръчка)
‒ Пакет 
‒ Абонамент
‒ Друг начин



Тема 2 – част 3

Начини за получаване на  приходи?

Кой начин прави приходите по-предвидими?

Едно и също предложение за стойност 
може да носи приходи по различни начини.



Тема 2 – част 3

Колко приходи може да генерира бизнесът за даден период?

Реалистични ли са ни прогнозите?



Тема 2 – част 3

Какво е разход?

Разходите са паричното измерение на ресурсите, 
които бизнесът използва, за да създава и доставя 
своето решение.





Тема 2 – част 3

Разходи според тяхното „поведение“ - Как се държат разходите?



Тема 2 – част 3

Как измерваме разходите?





Тема 2 – част 3

Кога бизнесът е финансово жизнеспособен?



Тема 2 – част 3

Защо изобщо се случва сделката?

✓ за ПРОДАВАЧА
1 € има по-голяма стойност от 1 бут. ВОДА

✓ за КУПУВАЧА
1 бут. ВОДА има по-голяма стойност от 1 €

✓ сделката е възможна
И двамата са готови доброволно 
да сключат сделката за 1 €

На пазара всеки търси да получи 
по-голяма стойност.



Тема 2 – част 3 Как се определя цената?



Тема 2 – част 3 Как се определя цената?



Тема 2 – част 3 Изчисляване на точката на равновесие



Тема 2 – част 3 Какво ни трябва за изчислението?



Тема 2 – част 3

Как се получават ВСИЧКИ ПРИХОДИ ? Как се по получават ВСИЧКИ РАЗХОДИ ?

Брой обяди  ×  12 €  =  ВСИЧКИ ПРИХОДИ ВСИЧКИ РАЗХОДИ = 9 600 €  +  Брой обяди × 4 € 

Брой обяди × 12 €  =  9 600 €  +  Брой обяди × 4 €

Брой обяди × 12 €  ‒ Брой обяди × 4 € =  9 600 €

Брой обяди  ×  (12 €  ‒  4 €) =  9 600 €

Брой обяди  =  9 600 €   ⁄ (12 €  ‒  4 €) = 9 600  ⁄  8 = 1200  

РАВНОВЕСИЕ
Всички ПРИХОДИ  =  Всички РАЗХОДИ

Брой обяди  =  1200  



Тема 2 – част 3

За да покрием ПОСТОЯННИТЕ си 
РАЗХОДИ за месеца  колко броя 
продажби  трябва да направим?

Горница (не е печалба):

✓ ЦЕЛ ЗА ПРОДАЖБИТЕ
1 200 обяда / месец

✓ НЕОБХОДИМИ ПРИХОДИ
1 200 × 12 € = 14 400 € / месец



Тема 2 – част 3

Какво са 1 200 обяда на месец?

Има ли нашият Бизнес модел капацитет за това ?
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